
GUÍA PRÁCTICA

El crédito: el
activo más
importante que
todo latino en
EE.UU. debería
construir
De cero, sin historial, hasta un patrimonio protegido

Crédito Personal



Por qué el crédito es diferente para nosotros

En Estados Unidos, el patrimonio no se hereda solo en efectivo o propiedades — se hereda en acceso.

Acceso a tasas de interés bajas, a capital para un negocio, a una hipoteca sin fiador, a un auto sin

pagar el doble en intereses. Ese acceso se llama historial de crédito, y la mayoría de las familias latinas

en este país lo empiezan a construir una generación más tarde que sus vecinos — o nunca, porque

nadie se los explicó en su idioma.

No es falta de disciplina. Es falta de información entregada a tiempo, en español, sin letra pequeña.

Esta guía junta lo que hemos cubierto en las cinco áreas que más importan: empezar desde cero,

limpiar lo negativo, financiar un negocio sin ahogarte en intereses, protegerte si te demandan por una

deuda, y no dejarte engañar por quien te promete atajos ilegales.

1. Los cuatro números que deciden casi todo

Antes de cualquier estrategia, entiende qué mueve la aguja:

Factor
Peso

aprox.
Qué significa en la práctica

Historial de pagos ~35% Un solo atraso de 30+ días puede pesar más que meses de buen

comportamiento

Utilización de crédito ~30% Cuánto debes contra tu límite total. Mantente bajo 30%, idealmente

bajo 10%

Antigüedad del historial ~15% Por eso nunca cierras tu cuenta más vieja, aunque no la uses

Mezcla y consultas

nuevas

~20% Tener 1-2 tipos de cuenta sanas pesa más que abrir cinco a la vez

No existe una fórmula secreta ni un truco de un día para otro. Cualquiera que prometa "subir 100 puntos

en una semana" te está preparando para una decepción — o para un delito.

2. Si no tienes historial (o casi ninguno)

Esto aplica igual con Social Security que con ITIN — un ITIN no es autorización de trabajo ni estatus

migratorio, es solo un número de identificación fiscal, y varios bancos y tarjetas lo aceptan.
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Las tres puertas de entrada reales:

Tarjeta asegurada. Depositas una garantía (usualmente $200–$500) que se convierte en tu límite.

Se reporta igual que una tarjeta normal. Después de 6-12 meses de buen uso, muchos bancos te la

"gradúan" a tarjeta regular y te devuelven el depósito.

Préstamo credit-builder. No recibes el dinero de inmediato — pagas cuotas mensuales que van a

una cuenta bloqueada, y al final del plazo el dinero es tuyo. Construye historial de pagos sin

arriesgar deuda de tarjeta.

Reporte de renta y servicios. Convierte algo que ya pagas cada mes en historial positivo, sin abrir

ninguna cuenta nueva.

La regla de oro al empezar: una cuenta bien pagada vale más que tres a medias. No abras todo a la

vez.

• 

• 

• 
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3. Si ya tienes historial pero está manchado

Colecciones, atrasos, cuentas que no reconoces — cada ítem negativo tiene una causa distinta y una

estrategia distinta. Lo que nunca cambia:

Tienes derecho a disputar bajo la ley federal (FCRA). El buró tiene 30 días para investigar y

responder.

Documenta todo. Cartas por correo certificado, no por teléfono — el teléfono no deja rastro.

No todo negativo desaparece. Una deuda real, bien documentada, generalmente se queda hasta

que prescribe por tiempo (normalmente 7 años desde el primer atraso). Lo que sí puede salir son

errores, duplicados, cuentas fuera de plazo, o información que el acreedor no puede validar cuando

se le exige.

Esto jamás debes hacerlo — es delito federal, no un atajo: usar un CPN en lugar de tu SSN o ITIN;

usar el EIN de tu negocio como si fuera tu número personal; presentar un reporte falso de robo de

identidad para borrar deudas reales; inventar ingresos o antigüedad laboral en una solicitud. Si alguien te

ofrece esto, no es un secreto que otros no conocen — es fraude, y quien firma la solicitud es quien

responde legalmente, no quien te lo vendió. 

4. Si tienes un negocio y necesitas capital

Una vez que tu perfil personal está sano, la siguiente capa es separar tu crédito personal del de tu

empresa — esto se llama "fundabilidad". Lo que un banco o emisor de tarjeta revisa antes de aprobar:

EIN (no el SSN del dueño)

Cuenta bancaria de negocio, separada de la personal

Dirección comercial y teléfono listado

Número D-U-N-S (gratis, a través de Dun & Bradstreet)

Al menos algunos meses de antigüedad de la entidad — mientras más, mejor

Con eso en orden, muchas tarjetas de negocio con 0% de interés introductorio se vuelven accesibles —

pero atención: la mayoría pide garantía personal, lo que significa que sí aparecen en tu historial

personal y tú respondes si el negocio no paga. La secuencia en que aplicas importa tanto como los

números.

• 

• 

• 

• 

• 

• 

• 

• 
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5. Si te demandaron por una deuda

Esto es lo único en esta guía con reloj corriendo — todo lo demás puede esperar una semana, esto

no.

Anota la fecha exacta en que recibiste los papeles. El plazo para responder generalmente es de 20

a 30 días según el estado, y corre desde ese día.

No lo ignores. Si no respondes a tiempo, puede haber un juicio en tu contra por default — sin que tú

digas una palabra.

Revisa si la deuda está prescrita. Cada estado tiene un plazo (statute of limitations) después del

cual el acreedor ya no puede ganarte en corte, aunque la deuda exista.

El demandante tiene que probar la deuda. Muchos compradores de deuda (Midland, Portfolio

Recovery, LVNV, Cavalry) compraron la cuenta por centavos de dólar y no siempre tienen la

documentación completa.

Esto es información legal general, no asesoría de tu caso específico — un abogado con licencia en tu

estado debe revisar antes de que firmes o presentes cualquier documento en corte.

6. Si tú cobras por ayudar a otros con su crédito

Si ya ofreces estos servicios a clientes, la ley federal CROA te aplica directamente: no puedes cobrar

por adelantado antes de que el resultado prometido se cumpla, necesitas contrato escrito, y el cliente

tiene derecho a cancelar sin penalidad dentro de 3 días. Cumplir esto protege al cliente, y también te

protege a ti.

1. 

2. 

3. 

4. 
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La ruta completa, en orden

SIN HISTORIAL          HISTORIAL MANCHADO       QUIERES CAPITAL           TE DEMANDARON

     |                        |                        |                        |

Tarjeta asegurada /    Identifica cada item     Ordena los fundamentos   Anota la fecha del

credit-builder loan /  negativo, disputa        (EIN, banco, D-U-N-S)    summons, revisa

reporte de renta       formal, plan 90 dias      y aplica en secuencia   plazo y prescripcion

     |                        |                        |                        |

     +------------------------+------------------------+------------------------+

                                        |

                          Historial sano, sostenido en el tiempo

                                        |

                         Acceso: hipoteca, negocio, generacion

                                  de patrimonio real

El crédito no es una trampa del sistema para endeudarte — es

infraestructura, igual que un puente o una carretera. Construida bien, te

lleva a la casa, al negocio, a la universidad de tus hijos sin pagar el precio

más alto por llegar tarde a entenderla. No necesitas hacerlo perfecto.

Necesitas hacerlo a tiempo, con información correcta, y sin atajos que hoy

parecen gratis y mañana son un delito federal.

Esta guía es información educativa general, no asesoría legal, financiera o migratoria individualizada. Para tu situación específica

— sobre todo si hay una demanda, un contrato, o dudas de estatus migratorio relacionadas al ITIN — consulta con un profesional

con licencia en tu estado. 
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